/' Akademija 5 KORAKOV DO PREDVIDLJIVEGA DOTOKA STRANK
'll Uspeha

Sistem za Konsistentno Pridobivanje Novih Strank

D D D

Jasno Izbira Pravih Sistem za Prodajni Merjenje in
Pozicioniranje Kanalov PovprasSevanja Proces Optimizacija
Stranka takoj razume, Jasno veste, od kod Avtomatiziran proces, ki Strukturiran sistem za Sledenje klju¢nim
kaj prodajate, komu in prihajajo stranke in spremeni obiskovalce v pretvorbo povprasevan; metrikam za stalno

zakaj izbrati vas kateri kanali delujejo potencialne stranke v placljive stranke izboljSevanje rezultatov
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Kaj
Prodajate

Jasno definirajte svojo
ponudbo in vrednost,
ki jo prinasate
strankam.

1. KORAK: JASNO POZICIONIRANJE

Ce stranka ne razume, zakaj ste drugacni, vas ne bo izbrala.
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Komu
Prodajate

Natancno dolocite

idealno stranko in

njene potrebe ter
izzive.

Zakaj Ste
Drugacni

|zpostavite unikatno
vrednost, ki vas loCi
od konkurence.

Vasa
Obljuba
Komunicirajte jasno,

kaj stranka dobi z
vami.

Koncni
Cilj

Stranka takoj ve, zakaj
izbrati prav vas.
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Kje so vase
stranke?

|dentificirajte platforme
in okolja, kjer se vase
idealne stranke
dejansko nahajajo
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2. KORAK: IZBIRA PRAVIH KANALOV

Ne rabite vseh kanalov. Rabite prave.
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Kako pridejo | I Placani | I Outreach & |

do vas? I I oglasi I I Partnerstva I

I I I

Razumite pot, kijo | I Ciljano oglasevanje na | I Proaktivno iskanje |
stranke prepotujejo od | | platformah, kjer so vase | | strankinstrateka |
prvega stika do I | stranke aktivne I | sodelovanja z drugimi I
povprasevanja | I | I podjet;ji |

I | I | I

I | I | I

I | | | |
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Sistem
priporocil

Priporocila kot sistem,
ne nakljucje - zadovoljne
stranke priporocajo
napre;
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Kanal # Sistem

Kanal je le pot, sistem
pa zagotavlja predvidljiv
tok novih strank

3. KORAK: SISTEM ZA GENERIRANJE POVPRASEVANJ

Kako opazovalce pretvorimo v povprasevalce

Y

Zajem Pozornosti

Kako potencialna
stranka prvic izve za vas
in vasSe storitve

Gradnja Zaupanja

Vrednostna vsebina, ki
dokazuje vaso
strokovnost in reSuje
probleme

Povprasevanje

Jasna pot do kontakta z
vami - obrazec, klic,
sestanek

Kvalifikacija

Avtomatiziran proces, ki
loci prave stranke od
nepravih
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Prvi
Kontakt

Odzovite se v 24 urah za
maksimalno konverzijo

4. KORAK: PROCES PRETVORBE

Kako povprasevalec postane vasa stranka

Kvalifikacija
Leada

Preverite, ali je lead
primeren za vaso
storitev in ima resen
interes

o

Prodajni Pogovor

Predstavite reSitev, ki
naslavlja specificne
izzive stranke

©l

Follow-up Sistem

Sistemati¢no
spremljanje z jasnim
c¢asovnim okvirom

Zakljucek Prodaje

Jasna ponudba in
enostaven proces za
zaCetek sodelovanja
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Sledite rezultatom in nenehno izboljSujte sistem
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Vam lahko pomagamo?

Rezervirajte brezplacen pc
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